Leasing

Definicja i rodzaje 

Leasing to umowa, w której finansujący zobowiązuje się, w zakresie działalności swojego przedsiębiorstwa, nabyć rzecz na warunkach określonych w umowie leasingu, i oddać tę rzecz korzystającemu do używania, albo używania i pobierania pożytków przez czas oznaczony, 
a korzystający zobowiązuje się zapłacić finansującemu, w uzgodnionych ratach wynagrodzenie pieniężne
. Dla celów podatkowych umowa leasingu jest określana w szerszy sposób; jest to również każda inna umowa, gdzie leasingodawca oddaje w użytkowanie leasingobiorcy podlegające amortyzacji środki trwałe lub wartości niematerialne i prawne, a także grunty
. 

Najbardziej powszechnym sposobem podziału jest podział na leasing operacyjny i finansowy. Często podział na oba rodzaje leasingów jest mylony z celem umowy, czyli z tym, czy korzystający dąży jedynie do korzystania z przedmiotu umowy, czy też z korzystania ze środka trwałego i jego nabycia. Terminów leasing operacyjny i finansowy nie znajdziemy w żadnych przepisach prawnych. Rozróżnienie pomiędzy obiema formami leasingu polega na tym, że w sytuacji, gdy uprawnionym do dokonywania odpisów amortyzacyjnych od przedmiotu umowy będzie finansujący – będzie to leasing operacyjny, jeśli uprawnionym do dokonywania odpisów będzie korzystający – transakcja ma charakter leasingu finansowego. 

Dokładne różnice pomiędzy leasingiem operacyjnym a finansowym przedstawia poniższa tabelka.

Tabela 1. Podstawowe różnice pomiędzy leasingiem operacyjnym i finansowym


Leasing operacyjny
Leasing finansowy

Cel umowy
Używanie środka trwałego bądź jego używanie i zakup
Używanie i zakup środka trwałego 

Okres trwania umowy
Ze względów podatkowych zazwyczaj okres ten jest krótszy niż okres amortyzacji podatkowej (jednak nie krótszy niż 40% tzw. normatywnego okresu amortyzacji środków trwałych bądź 10 lat - w przypadku nieruchomości)
Brak ograniczeń prawnych 
w tym zakresie - okres ten może być w pełni dowolny, choć w praktyce jest zbliżony do okresu amortyzacji

Podatek dochodowy
Odpisów amortyzacyjnych od przedmiotu umowy dokonuje finansujący: czynsz leasingowy, opłaty wstępne 
i inne wydatki związane 
z używaniem przedmiotu umowy są kosztem uzyskania korzystającego
Odpisów amortyzacyjnych od przedmiotu umowy dokonuje korzystający: kosztem uzyskania przychodów korzystającego jest element odsetkowy każdej z rat leasingowych

Ustawa o rachunkowości
Przedmiot umowy leasingu zaliczany jest do środków trwałych finansującego
Przedmiot umowy leasingu jest zaliczany do środków trwałych korzystającego

VAT
Leasing traktowany jako usługa: podatek VAT naliczany jest od każdej raty leasingowej i podlega odliczeniu przez korzystającego pod warunkiem użytkowania przedmiotu dla potrzeb działalności opodatkowanej VAT
W większości przypadków leasing jest traktowany jako dostawa towarów; podatek VAT jest naliczany „z góry” 
z chwilą wydania przedmiotu umowy; VAT podlega odliczeniu przez korzystającego pod warunkiem używania przedmiotu dla potrzeb działalności opodatkowanej VAT

Źródło: http://www.leasing.org.pl/o_leasingu/krotka-historia-leasingu.

Rozróżnienie na leasing operacyjny i finansowy może wskazywać, że leasing jest narzędziem, które mogą stosować tylko podmioty prowadzące działalność gospodarczą. Powoli rozwija się jednak zapotrzebowanie na leasing konsumencki (prywatny), czyli na usługę polegającą na finansowaniu używania rzeczy przez konsumentów, a więc osoby nieprowadzące działalności gospodarczej. 
W Polsce ta forma leasingu jest jednak niezbyt popularna. 

Niezależnie od istnienia leasingu operacyjnego i finansowego, w praktyce funkcjonują ich różne odmiany, uzależnione np. od źródła nabycia przedmiotu leasingu (leasing zwrotny), waluty w jakiej denominowany jest leasing czy też wysokości opłaty wstępnej. W tym przypadku można wyróżnić: 

· Leasing zwrotny- polegający na tym, że korzystający uprzednio dokonuje sprzedaży na rzecz firmy leasingowej własnego środka trwałego, a następnie przystępuje do umowy leasingu, na podstawie której korzysta ze środka trwałego. Podstawowym celem takiej umowy jest, 
z perspektywy korzystającego uwolnienie zamrożonych środków pieniężnych, tak by mogły one być wykorzystane na inne cele inwestycyjne, przy zachowaniu możliwości korzystania ze środka trwałego. 

· Leasing denominowany w walucie i leasing złotówkowy – jest to leasing zakładający faktyczną spłatę rat w walucie, podlega ograniczeniom ustawy Prawo Dewizowe i wymaga uzyskania indywidualnego zezwolenia dewizowego wydawanego przez Prezesa Narodowego Banku Polskiego. W leasingu denominowanym w walucie obcej, wartość początkowa oraz poszczególne raty leasingowe wyrażone są w walucie, spłata następuje w złotówkach. Leasing może okazać się tańszy, lecz z drugiej strony niesie on ryzyko wahań kursów walutowych. 

· Leasing bezpośredni i pośredni – kryterium takiego podziału jest status finansującego. 
W leasingu bezpośrednim finansującym jest producent przedmiotu umowy. Leasing pełni wtedy funkcję wspomagającą w stosunku do dystrybucji. W przypadku leasingu pośredniego finansującym jest wyspecjalizowana firma leasingowa, nabywająca przedmiot umowy leasingu od oznaczonego producenta w celu oddania go do używania na podstawie umowy leasingu. 

Poza wyżej wymienionymi rodzajami leasingu można też wyróżnić: leasing rzeczy ruchomych (leasing samochodów, maszyn i urządzeń, sprzętu biurowego), leasing nieruchomości (budynków, budowli, lokali użytkowych, biur, magazynów, hali produkcyjnych), leasing rzeczy używanych (samochody, maszyny, komputery). 

Zalety leasingu 

Leasing posiada wiele zalet, dlatego jest tak popularną formą transakcji na rynku. 

Najważniejsze zalety to:

· wygoda – w większości przypadków leasingodawcy biorą na siebie wiele obowiązków związanych z zakupem, ubezpieczeniem i konserwacją sprzętu oraz likwidacją szkód, 

· bogata oferta usług dodatkowych - dobrze rozwinięte firmy leasingowe oferują oprócz usług podstawowych opcje usprawniające prowadzenie działalności przez założenie systemu zarządzania flotą samochodową, 

· uproszczona procedura,

· elastyczność finansowania inwestycji - polega na możliwości dopasowania opłat leasingowych do sytuacji,

· możliwość obniżenia zobowiązań podatkowych,

· poprawa płynności finansowej firmy, 

· zabezpieczenie płatności, 

· unikanie finansowania podatku VAT, 

· dostęp do nowoczesnej technologii, 

· bezpieczeństwo handlowe, 

· możliwość dostosowania finansowania – leasing umożliwia finansowanie w złotych lub walutach zgodnych ze strukturą walutową przychodów.

Leasing a kredyt 

Często przedsiębiorca musi podjąć decyzję, jaką wybrać formę finansowania inwestycji: przez kredyt czy leasing. W porównaniu do kredytu, wielu przedsiębiorców faworyzuje leasing nie tylko przez korzyści podatkowe czy większą elastyczność umowy, ale też zdecydowanie krótsze i prostsze procedury związane z zawarciem umowy. 

Leasing może być jedyną dostępną możliwością sfinansowania dla przedsiębiorców, którzy rozpoczęli działalność gospodarczą związaną z nabyciem dóbr inwestycyjnych. Firmy leasingowe mogą przedstawić swoją ofertę przedsiębiorcy, który prowadzi działalność nawet od 3-6 miesięcy, podczas gdy banki mogą realnie udzielić kredytu prowadzącemu minimum rok własną firmę. Procedura zawierania umowy leasingowej trwa krócej, w porównaniu do kredytu. 

Leasing umożliwia również dostosowanie struktury rat leasingowych do indywidualnych potrzeb korzystających, w tym poprzez ustalenie poziomu wartości początkowego zaangażowania (początkowych rat leasingowych), opłaty wstępnej, ceny wykupu i poszczególnych rat. Poza tym, istnieje możliwość ustalenia aby poszczególne raty były na odmiennym poziomie, bądź odnieść wartość początkową przedmiotu umowy do waluty obcej, co może służyć jako element zabezpieczenia przed ryzykiem kursowym jeśli przedsiębiorca osiąga przychody w tej właśnie walucie. 

W porównaniu do zakupu środka trwałego finansowanego kredytem, leasing operacyjny pozwala na optymalizację podatkową poprzez bezpośrednie obniżenie podstawy opodatkowania dla potrzeb podatku dochodowego o pełną wysokość rat leasingowych. W przypadku skorzystania z kredytu kosztem jego uzyskania będą jedynie odpisy amortyzacyjne od wartości początkowej środka trwałego oraz odsetki od kredytu. W porównaniu do umowy kredytowej, w leasingu finansujący ma możliwość uzyskania korzystniejszych cen przedmiotu umowy, jego serwisu, bądź rozliczeń paliwa. 

Leasing ma tez przewagę nad tradycyjnym kredytem, jeśli chodzi o obciążenie leasingobiorcy związane z zastosowaniem leasingu. Chcąc uzyskać kredyt, przedsiębiorca musi ustanowić zabezpieczenia na rzecz banku, standardowo obejmujące hipotekę lub zastaw. Bank wymaga także dokumentów świadczących o niezaleganiu z płatnościami składek ZUS, brak zaległości podatkowych oraz dokumentów poświadczających przychody przedsiębiorstwa. 

Umowa leasingu i warunki jej uznania za kwalifikowaną 

Na gruncie ustawy o podatku dochodowym przygotowano kryteria, które warunkują uznanie umowy za umowę leasingu. 

Umowa kwalifikowalna na gruncie ustawy o podatku dochodowym jako umowa leasingu operacyjnego musi spełniać następujące kryteria: 

· jeśli przedmiotem umowy są podlegające amortyzacji rzeczy ruchome, umowa musi być zawarta na czas oznaczony, wynoszący co najmniej 40% normatywnego czasu amortyzacji, 

· jeśli przedmiotem umowy są podlegające odpisom amortyzacyjnym nieruchomości, umowa ta musi być zawarta na czas oznaczony, minimum 10 lat, 

· suma ustalonych w umowie opłat, pomniejszona o należny podatek VAT, powinna odpowiadać co najmniej wartości początkowej środków trwałych. 

Umowa kwalifikowalna na gruncie ustaw o podatku dochodowym jako umowa leasingu finansowego musi spełniać z kolei takie kryteria: 

· umowa powinna być zawarta na czas oznaczony, 

· suma ustalonych w umowie leasingu opłat, pomniejszona o należny podatek VAT, powinna odpowiadać co najmniej wartości początkowej wartości środków trwałych, 

· umowa powinna zawierać zapis, iż odpisów amortyzacyjnych w podstawowym okresie umowy leasingu będzie dokonywać korzystający. 

Baza leasingodawców w Krakowie
W Krakowie swoje oddziały obecnie ma 15 firm oferujących usługi leasingowe. Ich dokładna charakterystyka jest przedstawiona w poniższej tabelce. 

Tabela 2. Firmy leasingowe w Krakowie i ich oferty

Nazwa firmy
Adres
Oferta leasingowa

Bankowy Fundusz Leasingowy S.A.
Osiedle Centrum E 13
Opłata wstępna w przypadku samochodów osobowych i dostawczych – 0%, a przypadku pozostałych środków trwałych od 5%,

Okres finansowania od 2 do 5 lat.



BGŻ Leasing
Aleja Słowackiego 22
b.d.

BRE Leasing
Lubicz 23
Opłata wstępna 0%, okres finansowania od 24 do 60 miesięcy

Leasing BZ WBK
Głowackiego 4/15
Dla ruchomości opłata wstępna wynosi 1%, dla nieruchomości 20%.

Okres finansowania:

48 miesięcy – sprzęt biurowy,

60 miesięcy- samochody osobowe i ciężarowe, leasing dla lekarzy medycyny i weterynarii.

72 miesiące – maszyny i urządzenia,

5-15 lat- nieruchomości.

Europejski Fundusz Leasingowy
Lea 112
Opłata wstępna od 0 do 5%

Okres finansowania: nieruchomości od 5 do 15 lat, ruchomości- 6 do 60 miesięcy

Futura Leasing S.A.
Zwierzyniecka 29/501
Opłata wstępna- 5%

Okres finansowania- 60 miesięcy

Handlowy Leasing Sp.z.o.o.
Grzegórzecka 21
Opłata wstępna- do uzgodnienia z klientem

Okres finansowania – 24 do 72 miesięcy

ING Lease
Aleja Pokoju 78
Okres finansowania: ruchomości – do 60 miesięcy nieruchomości- do 20 lat

Kredyt Lease S.A. Leasing
Lubicz 23
Opłata wstępna- od 5%

Okres finansowania- od 24 do 72 miesięcy.

Millenium Leasing
Straszewskiego 15
Opłata wstępna – od 0 do 5%

Okres finansowania- od 24 do 72 miesięcy (ruchomości), do kilkunastu lat- nieruchomości.

Orix Polska
Wadowicka 6
b.d.

Pekao Leasing Sp.z.o.o.
Urzędnicza 20/4
b.d.

SG Equipment Leasing Polska Sp.z.o.o.
Kielecka 1
b.d.

Siemens Finance
Doradcy klienta w Krakowie:

tel: 0- 662- 181- 124

0- 608- 010- 256
Opłata wstępna- od 0%,

Okres finansowania- do 6 lat.

VB Leasing Polska S.A. 
Królewska 56
b.d.

Źródło: Opracowanie własne na podstawie danych zawartych na stronie www.money.pl i stron internetowych firm leasingowych.

Procedura zawarcia oraz wymagane dokumenty do zawarcia umowy leasingowej
Procedura może być różna w zależności od firmy leasingowej, przedmiotu leasingu, jego wartości. 

Na początku zainteresowany leasingiem wybiera przedmiot leasingu u dostawcy, uzgadnia cenę, warunki płatności i termin możliwej dostawy. Odbiera fakturę proforma ze specyfikacją sprzętu oraz ceną. Następnie dostarcza niezbędne dokumenty prawne i finansowe, a także fakturę proforma do firmy leasingowej. Dokumenty mogą być przesłane faxem lub pocztą, a przed podpisaniem umowy potwierdzone z oryginałami. Leasingobiorca wypełnia następnie wniosek leasingowy. 

Po tym, firma leasingowa rozpatruje wniosek leasingowy, akceptując, lub prosząc o uzupełnienie dokumentów. 

Ustalane są warunki umowy, czyli: opłata wstępna, czas trwania leasingu, waluta finansowania, wysokość rat leasingowych, czasami też - zabezpieczenie dodatkowe, losy mienia leasingowego 
z chwilą wygaśnięcia umowy. 

Lista dokumentów koniecznych do zawarcia umowy leasingu zależy w dużej mierze od firmy leasingowej, rodzaju leasingu, jego przedmiotu, formy prawnej leasingobiorcy. We wszystkich przypadkach do wymaganych zaświadczeń należą: aktualne zaświadczenie z Urzędu Skarbowego 
o niezaleganiu z podatkami, aktualne zaświadczenie o niezaleganiu ze składkami ZUS, opinia banku prowadzącego rachunek bankowy. Dokładnie wymagane dokumenty przy umowie leasingu są scharakteryzowane w poniższej tabeli. 

Leasingodawca przygotowuje umowę leasingową, zainteresowany leasingiem podpisuje umowę leasingową i po wpłaceniu opłaty wstępnej staje się leasingobiorcą, leasingodawca płaci za fakturę dostawcy, leasingobiorca odbiera przedmiot leasingu. 

Tabela 3. Wymagane dokumenty prawne i finansowe w zależności od formy prawnej leasingu

Forma prawna leasingu
Wymagane dokumenty prawne
Wymagane dokumenty finansowe

Osoba fizyczna prowadząca działalność gospodarczą
· aktualne zaświadczenie o wpisie do ewidencji gospodarczej,

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· bankowa karta wzorów podpisów,

· ksero dowodu osobistego
· zeznanie (PIT) za ubiegły rok,

· deklaracja PIT-5 za ostatni miesiąc (trzy miesiące),

· deklaracja podatku dochodowego za poprzedni rok i ostatni miesiąc



Spółka cywilna
· aktualne zaświadczenie o wpisie do ewidencji gospodarczej,

· umowa spółki cywilnej,

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· bankowa karta wzorów podpisu,

· ksero dowodu osobistego każdego wspólnika
· zeznania (PIT) wspólników za ubiegły rok,

· deklaracje PIT-5 wspólników za ostatni miesiąc (trzy miesiące),

· deklaracja podatku dochodowego za poprzedni rok i ostatni miesiąc

Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością, spółka akcyjna
· aktualny wypis z RHB lub KRS (ważny 3 miesiące),

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· umowa spółki,

· potwierdzona notarialnie uchwała wspólników udzielająca zgody reprezentantom spółki na zawarcie umowy,

· ksero dowodu osobistego osób upoważnionych do reprezentowania spółki,

· bankowa karta wzorów podpisów
· bilans i rachunek wyników za ubiegły rok i ostatni miesiąc (trzy miesiące),

· zeznanie (CIT-8) za ubiegły rok,

· deklaracja CIT-2 oraz sprawozdanie F 1 za ostatni miesiąc (trzy miesiące)

Spółka jawna, partnerska, komandytowa, komandytowo- akcyjna
· aktualny wypis z RHB lub KRS (ważny 3 miesiące),

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· umowa spółki,

· potwierdzona notarialnie uchwała wspólników udzielająca zgody reprezentantom spółki na zawarcie umowy,

· ksero dowodu osobistego osób upoważnionych do reprezentowania spółki,

· bankowa karta wzorów podpisów
· bilans i rachunek wyników za ubiegły rok i ostatni miesiąc (trzy miesiące),

· zeznanie podatkowe za ubiegły rok,

· deklaracja CIT-2 oraz sprawozdanie F1 za ostatni miesiąc

Spółdzielnia
· aktualny odpis z rejestru spółdzielni (3 miesiące),

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· status spółdzielni,

· ksero dowodu osobistego osób upoważnionych do reprezentowania spółdzielni,

· bankowa karta wzorów podpisów
· bilans i rachunek wyników za ubiegły rok i ostatni miesiąc (trzy miesiące),

· zeznanie podatkowe za ubiegły rok,

· deklaracja CIT-2 oraz sprawozdanie F1 za ostatni miesiąc

Przedsiębiorstwo państwowe
· aktualny odpis z rejestru przedsiębiorców (ważny 3 miesiące),

· zaświadczenie o numerze NIP, REGON,

· statut spółdzielni, ksero dowodu osobistego osób upoważnionych do reprezentowania przedsiębiorstwa,

· bankowa karta wzorów podpisów
· bilans i rachunek wyników za ubiegły rok i ostatni miesiąc(trzy miesiące),

· zeznania podatkowe za ubiegły rok,

· deklaracja CIT-2 oraz sprawozdanie F01 za ostatni miesiąc (trzy miesiące)

Źródło: Opracowanie własne.

� Art. 709 Kodeksu cywilnego (Dz.U. z 1964 r. Nr 16, poz. 63 ze zm.).


� Art. 17 a ustawy o podatku dochodowym od osób fizycznych (Dz.U. z 1991 r. Nr 80, poz. 350 ze zm.).





